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POLSKA

LIDER WYNAJMU POJAZDOW

OFERTA PRACY

Lokalizacja

% warszawa

Opis stanowiska:

o Aktywne pozyskiwanie nowych klientdw poprzez wspieranie dziatarh handlowych zespotu
Business Development oraz codzienna, proaktywna obstuga przypisanych klientéw.

» Aktualizacja i uzupetnianie danych klientéw w systemie CRM - Salesforce.

* Weryfikacja zgtoszen reklamacyjnych.

» Koordynacja oraz nadzdr nad przygotowywaniem ofert we wspdtpracy z dziatem Pricingu.

¢ Monitorowanie procesu akceptacji i podpisywania umow.

e Zarzadzanie procesem wdrazania nowych klientéw zgodnie ze specyfika i warunkami umowy.

* Przygotowywanie ofert dotyczacych wymiany floty lub przedtuzania obowigzujacych kontraktow.

o Utrzymywanie wysokiego poziomu satysfakcji klientdw.

o Codzienna wspodtpraca z pozostatymi dziatami firmy.

Nasze wymagania:

e Minimum 3-letnie doswiadczenie w sprzedazy, preferowane w branzy motoryzacyjnej, leasingowej
lub pokrewne,j.

* Umigjetnosc¢ prowadzenia zaawansowanych negocjacji i realizacji celow sprzedazowych.

* Doskonate zdolnosci komunikacyjne i negocjacyjne.

* Umigjetnos¢ budowania i utrzymywania trwatych relacji biznesowych.

e Samodzielnosé, inicjatywa oraz proaktywnos¢ w realizacji powierzonych zadan.

To oferujemy:

e Zatrudnienie w oparciu o umowe o prace w dynamicznie rozwijajacej sie firmie, ktdra zostata
wyrézniona certyfikatem ,Great Place to Work"

* Prace 4 dni z biura i mozliwos¢ 1 dnia pracy zdalnej (ul. Cybernetyki 10)

» Mozliwos¢ rozwoju zawodowego i podniesienia kwalifikacji

e Dofinansowanie zajec sportowych e Spotkania integracyjne
e Prywatna opieka medyczna e Ubezpieczenie na zycie



